TMFE:s tips for batlre
mobelupphanadlingar

Sverige har en mobelbransch att vara stolt dver. Internationellt star Sverige stark som mobel-
nation och nar det galler kreativitet, ergonomi och design ligger vi i framkant. Vi vill bidra till
att skapa battre offentliga rum och arbetsmiljder runtom i hela Sverige. For att vi ska lyckas

med det kommer battre mobelupphandlingar att vara en nyckelfaktor.

Offentlig upphandling ar ett omrade som ofta upplevs som komplicerat. V&r férhoppning ar
att dessa enkla tips ska kunna anvandas som stod vid ramavtalsupphandling av moébler och
bidra till att hoja kunskapen om vad som &r viktigt att tanka pa innan, under och efter en
ramavtalsupphandling. Genom battre mobelupphandlingar kan vi skapa ett battre offentligt

rum till nytta for hela samhallet.




Alla vinner pa ett battre offentligt rum

Sverige har en &ng tradition av att satsa pa det offentliga rummet och varje &r handlar stat, landsting och kom-
muner mobler for drygt 3 miljarder. Det offentliga rummet &r viktigt for samhallet ur mdnga aspekter. Det bertr oss
alla och vi moter det genom livets olika skeden - bland annat i skolan, varden och aldreomsorgen. Omgivningen
vi befinner oss i paverkar alla vara sinnen och det finns ett tydligt samband mellan miljon vi vistas i och var trivsel,
produktivitet ach till och med tillfrisknande.

| takt med samhallets allt snabbare utveckling dkar behovet av kreativitet och flexibilitet i inredningslésningarna.
Medbargare och personal har helt andra krav och férvantningar pa den offentliga miljon idag an for 20 &r sedan.
Forandringen ar driven av saval kostnadstryck som andrade vanor och en ny syn pa arbetsplatsen.
Digitaliseringens framfart har tkat behovet av aktivitetsbaserad inredning och det blir allt viktigare att skapa
offentliga motesplatser som kan tillgodose skiftande behov.

Nar ramavtalsupphandlingarna blir ineffektiva drabbas medborgarna genom att upphandlarna inte far mojlighet
att kopa de bast lampade moblerna till ett konkurrenskraftigt pris. Vi fran mobelbranschen efterlyser darfor bland
annat ramavtalsupphandlingar som gynnar konkurrens och ger kaemmmunerna mojlighet att anlita den av oss
leverantorer som de sjalva anser sammantaget bast vid varje situation. Upphandlingen bor lamna utrymme for ett
flertal aktorer som ndr upp till dvergripande krav som stalls gallande exempelvis kvalitet och miljo. Losningen ar
en modell med parallella avtal — som ger flera aktdrer mojlighet att konkurrera under avtalsperioden. Det ger den
mangfald som koparna eftersoker och har behov av.

Checklista till battre
mobelupphandlingar

Det finns goda forutsattningar att géra bra mabelaffarer och samtidigt bidra till en hallbar utveckling och
sakra en god konkurrens pd marknaden. Har foljer en checklista med nagra enkla men viktiga tips vid
ramavtalsupphandling av mabler.

1. Planera ramavtalsupphandlingen i god tid

® Att ramavtalsupphandla mabler och inredning &r en komplicerad process som kraver eftertanke. Paborja upp-
handlingen i god tid for att undvika tidspress och att nagot gar fel. Det ar viktigt att géra en grundlig planering
dar verksamhetens behov och forutsattningar analyseras sa att du kan stalla ratt krav och hitta basta mojliga

Bsning.

® Tid och resurser som spenderas infér ramavtalsupphandlingen férebygger problem under upphandlingen och
avtalstiden. Det leder ofta till effektivare och battre leveranser.




2. Efterstrava en tidig dialog innan ramavtalsupphandlingen

Behovet av innovativa och flexibla inredningslosningar 6kar. En tidig dialog ger kunskap om vilka
losningar marknaden kan erbjuda eller utveckla utifrdn ditt behov. Det minskar dessutom risken for

att upphandlingen 6verprovas.

Genom tidig dialog kan du f& information som innebar att de krav som stalls i forfrdgningsunderlaget
inte utesluter nya Bsningar, och sakerstalla att du upphandlar konkurrensmassiga l@sningar.

Involvera potentiella leveranttrer, branschorganisationer, experter, brukare och andra
aktarer i god tid innan kraven i ramavtalsupphandlingen utformas. Exempelvis genom en warkshop.

. Ramavtalsupphandla langsiktigt

Mobler ar ingen forbrukningsvara utan en [&ngsiktig investering. Produkter med fel kvalitet kan
bli kostsamma i slutanden da de kraver mycket underhall under sin livstid och maste kasseras
tidigare. Genom att stalla krav pa kvalitet kan du kénna dig trygg med att mobeln tal det tankta

anvandandet samt att du gjort ett hallbart och kostnadseffektivt val.

Det finns flera kvalitetsaspekter som ar viktiga att vaga in nar du planerar din ramavtalsupphandling.
Fundera exempelvis over talighet, ergonomi, hallbarhet 6ver tid, utférande, tillganglighet och flexibilitet.

Tank pa helheten. Vad ar viktigast for din verksamhet?

Utvardera anbuden sa att ni koper kvalitet till ett rimligt pris. Det kraver en anbudsutvarderingsmodell
som sakerstaller att kvalitet faktiskt gar att mata och att leverantérerna kan sarskiljas. Det kan ex-
empelvis goras genom intervjuer eller referenstagning. Det &r viktigt att stalla genomtankta krav som
ocksd efterlevs och f6ljs vid fornyade konkurrensutsattningar.

. Stall tydliga hallbarhetskrav i ramavtalsupphandlingen

Upphandlare har stor mojlighet att stalla [dngtgdende krav pa vad som ska upphandlas - men inte
fran vem. Genom att stalla hallbarhetskrav i ramavtalsupphandlingen kan offentlig sektor bidra till
att miljokvalitetsmalen nas. Det tjanar hela samhallet pa.

Det finns mojlighet att beakta miljokrav i alla delar av upphandlingsprocessen. Miljokrav pa en
mobel kan stallas som tekniska specifikationer eller som tilldelningskriterier och omfatta dess
funktion samt miljopaverkan.




5. Fokusera pa kvalitet och konkurrens vid ramavtalets upprattande
och genomforande

For att sakerstalla en god affar ar det centralt att efterstrava kankurrens och hog kvalitet vid upprat-
tande och genomforandet av ett ramavtal. Valj darfor en modell med parallella avtal — som gor det
maojligt for avroparen att valja mellan flera olika leverantdrer utifrdn behovet i det enskilda fallet och
som ger flera aktorer majlighet att kankurrera under avtalsperioden. | det nya upphandlingsregelver-

ket fartydligas att det ar tilldtet och fullt majligt.

6. Undvik fornyade konkurrensutsattningar pa [&ga nivader

®  [ornyade konkurrensutsattningar pa ldga nivaer skapar hdga kostnader och tkar administrationsbor-
dan for bade kopare och saljare. | tillagg ar risken vid en fornyad konkurrensutsattning att inrednings-
projektets syfte och mening forminskas till lagsta pris, vilket kan ge ldngsiktig l&gre kvalitet och hogre
kostnader for brukarna. En l6sning pa problemet kan vara att hja gransen pd 300 000 kr som nu &r

praxis till dtminstone 800 OO0 kr.

/. Lat upphandlingen genomsyras av 6ppenhet och insyn

® Upphandlingar ska s& dngt som angt mojligt praglas av 6ppenhet och mojlighet till insyn. Sekre-
tessbelaggning ska tilldmpas restriktivt. En alltfor utbredd sekretess gor det svart for de deltagande
foretagen att i efterhand forstd pa vilka grunder upphandlingen har genomforts. Utgdngspunkten
maste alltid vara att offentlighetsprincipen rader efter att tilldelningsbeslut har fattats och att anbud da

ar allmanna handlingar om det inte finns starkt vagande skal for motsatsen.




